
 

Partnerships Manager 
 

L'azienda 

Selectra è una web company che aiuta privati e aziende a scegliere il fornitore di luce, gas, 

telefonia e internet. Mette a disposizione dei consumatori un servizio personalizzato e gratuito, 

selezionando le proposte più adatte alle loro esigenze ed accompagnandoli nelle pratiche 

contrattuali. Attualmente conta più di 80 collaboratori in Italia, mentre al livello globale impiega 

più di 1000 persone. In Italia dal 2015, è oggi uno dei principali portali nazionali sulle utenze 

energetiche. 

 

Descrizione della posizione 

Siamo alla ricerca di un profilo da inserire in azienda come Partnerships Manager. Il 
candidato selezionato sarà responsabile dello sviluppo e della gestione di nuove partnerships 
e dovrà curare a 360° l’intero processo di acquisizione. 
 
In particolare, si occuperà delle seguenti attività: 

● Definire le strategie commerciali e di comunicazione 

● Coordinare il team dedicato alle partnership (2 persone) 

● Identificare i potenziali partner (scouting, contatto e presentazione) 

● Elaborare la proposta commerciale (offerta, business model e piano di marketing) 

● Negoziare e curare gli aspetti operativi, economici e giuridici necessari alla 

collaborazione 

● Pianificare e sviluppare le attività con i partner 

● Gestire la piattaforma di acquisizione dei clienti 

● Monitorare e condividere con il management l’andamento dei risultati 

 

Profilo richiesto 

● Comprovata esperienza nel ruolo (almeno 2 anni di esperienza) 
● Attitudine commerciale e capacità di negoziazione 

● Autonomia nella gestione dei progetti ed ottima competenza organizzativa 
● Forte intraprendenza, spirito di iniziativa ed orientamento all’obiettivo 
● Buona capacità di analisi numerica 
● Conoscenza della suite Office o Google (in particolare Excel e Powerpoint avanzato) 
● Inglese avanzato, è un plus la conoscenza del francese e/o dello spagnolo 

● Percorso di studi in economia-management, marketing e ingegneria gestionale 
● Disponibilità a trasferte su tutto il territorio nazionale 

 

Offerta 

● CCNL Terziario con RAL da definire in base all’esperienza 
● Bonus a performance competitivi  



 
● Contratto a tempo indeterminato con periodo di prova iniziale 
● Orario full-time 
● Luogo di lavoro: Roma (quartiere Coppedè / Metro Policlinico) con frequenti 

spostamenti sul territorio nazionale per incontrare partner e partecipare a convegni 

ed eventi al fine di sviluppare nuove relazioni 

● Possibilità di lavorare alcuni giorni della settimana in modalità smart working 

● Telefono aziendale e rimborso spese telefoniche 

● Sfide e opportunità professionali in un'azienda giovane, dinamica e internazionale 

 


