
 
 

Junior   Sales   Analyst  
 
L'azienda  

In  Selectra  siamo  esperti  nel  semplificare  la  vita  delle  persone  gestendo  tutte  le  procedure               
relative  alle  bollette  di  luce,  gas,  internet  e  telefono.  Fondata  nel  2007  in  Francia,  conta  più                 
di  1000  collaboratori  in  tutta  Europa.  In  Italia  dal  2015,  è  oggi  uno  dei  principali  portali                 
nazionali   sulle   utenze   di   casa   con   più   di   10   milioni   di   utenti   all’anno.  

Con  un  team  giovane  e  una  grande  flessibilità  degli  orari,  offriamo  ai  nostri  dipendenti  una                
crescita  professionale  interna.  La  natura  internazionale  dell’azienda  fornisce  la  possibilità  di            
confrontarsi   con   colleghi   di   Parigi,   Madrid,   Londra,   Lisbona   e   Tokyo!  

 

Descrizione   della   posizione  

Siamo  alla  ricerca  di  un  profilo  junior  da  inserire  in  azienda  come Sales  Analyst .  La  figura                 
avrà  il  compito  di  analizzare  i  dati  di  vendita  per  supportare  le  decisioni  della  direzione                
commerciale  e  lo  sviluppo  del  business.  In  particolare,  inizialmente  la  risorsa  si  occuperà              
delle   seguenti   attività:  

● Raccogliere   i   dati   provenienti   da   diverse   fonti   ed   effettuare   le   analisi   di   vendita  
● Realizzare   i   grafici   e   le   presentazioni   per   illustrare   i   risultati   delle   analisi  
● Predisporre   la   reportistica   commerciale   periodica  
● Fornire  un  supporto  all’area  vendite  con  dati  quantitativi  e  qualitativi  e  statistiche             

accurate  
● Identificare   gli   obiettivi   delle   analisi   dei   dati   con   il   management  

 
 
Quando  la  risorsa  avrà  raggiunto  maggiore  autonomia  nel  ruolo  si  occuperà  anche  delle              
seguenti   mansioni:  

● Monitorare   i   principali   indicatori   commerciali   ed   economici   (KPI)  
● Confrontarsi   con   il   team   di   vendita   per   guidare   il   processo   decisionale  
● Individuare   trend   significativi   e   opportunità   di   sviluppo   del   business  
● Proporre   azioni   per   ottimizzare   le   performance   di   vendita   e   massimizzare   i   profitti  
● Monitorare  ed  ottimizzare  gli  strumenti  tecnici  da  utilizzare  per  lo  svolgimento  delle             

attività  

 

 

 



 
 

Profilo   richiesto  

● Laurea   in   Economia,   Statistica,   Matematica   e   Ingegneria  
● Esperienza   anche   breve   in   ruoli   similari  
● Profilo   analitico   con   forte   interesse   nell’analisi   dei   dati  
● Familiarità   con   strumenti   matematici   e   statistici  
● Capacità   organizzative   e   gestionali  
● Propensione   al   problem   solving   e   al   lavoro   in   autonomia  
● Attenzione   ai   dettagli  
● Excel   e/o   Google   Sheet   avanzato  
● Buona   conoscenza   dell’inglese  

 

Offerta  

● Stage   di   sei   mesi   retribuito   800€/mese   con   obiettivo   di   inserimento  
● Crescita   professionale   in   un'azienda   giovane,   dinamica   e   internazionale  
● Orario   full-time  
● Luogo   di   lavoro:   Roma   (zona   Policlinico)  
● Ambiente   di   lavoro   confortevole   ed   accogliente  
● Possibilità   di   lavorare   alcuni   giorni   della   settimana   in   modalità    smart   working  


